Nedan listas ett antal punkter som en affärsplan kan innehålla. Använd de punkter som är relevanta för Er, se detta som ett stöd i framtagande av Er affärsplan.
Affärsplan ange:" Namn företag/ide/Affärside"
1. Sammanfatta de viktigaste delarna i affärsplanen.
2. Beskriv kortfattat bakgrunden till Företaget/tjänsten och dess utveckling fram till idag.
3. Beskriv översiktligt företagets affärside.

4. Affärside
4.1 Beskriv företagets Affärside och applikationsområden som den kan täcka in.
4.2 Är affärsiden färdigutvecklad eller återstår vidare utvecklingsarbete, uppskatta hur mycket tid och kapital som krävs för att färdigutveckla affärsiden.
4.3 Redogör för eventuella krav på typgodkännande som erfordras på olika geografiska marknader, samt vilka godkännande som hittills erhållits.
4.4 Beskriv affärsidens unika egenskaper.
4.5 Redogör för hur företaget skyddar affärsidens unika egenskaper samt hur starkt detta skydd är (varumärkesskydd,patentläge och patentstrategi).
4.6 Beskriv kundnyttan med affärsiden, försök även att kvantifiera kundnyttan.
5. Tillverkning
5.1 Hur ska Affärsiden utvecklas - i egen regi eller med inhyrd arbetskraft(eQ)?
5.2 Redogör för kapacitet samt kapitalbehov om utvecklingen ska ske i egen regi.
5.3 Redogör för eventuella leverantörer samt deras kapacitet.
6. Marknad/kunder
6.1 Vilka marknader vänder sig företaget till?
6.2 Vilka marknadssegment vänder sig företaget till?
6.3 Redogör för hur marknaden fördelar sig geografiskt.
6.4 Hur stor är marknadens/marknadssegmentens förväntade tillväxt och vilka är de främsta tillväxtfaktorerna?
6.5 Beskriv företagets nuvarande kunder och potentiella framtida kunder.
6.6 Vilka är företagets nyckelkunder.
7. Marknadsföring, distribution, prissättning och försäljning
7.1 Beskriv hur företaget/Affärsiden skall marknadsföras, distribueras och säljas, nationellt samt internationellt.
7.2 Redogör för behov av support och underhåll, samt hur detta ska tillhandahållas.
7.3 Redogör för prissättningen på marknaden och hur den kan förväntas utvecklas.
7.4 Utveckla och beskriv i detalj företagets prisstrategi.
8. Konkurrenter och alternativa portaler
8.1 Beskriv befintliga samt potentiella konkurrenter.
8.2 Hur stor marknadsandel har respektive konkurrent?
8.3 Vilka alternativa portaler samt teknologier är på gång att kommersialiseras?
8.4 Vilka hinder föreligger för nya aktörer att komma in på marknaden? Bifoga beskrivning av väsentliga avtal som företaget ingått.
9. Organisation
9.1 Beskriv företagets nuvarande och framtida organisation.
9.2 Vilka kompetenser behöver bolaget förstärkas med, och när i tiden föreligger behov av rekryteringar (under kommande treårsperiod)?
10. Ekonomi/tidsplan och kapitalbehov
10.1 Prognostisera Företagkalkyler vid olika volymer - redogör och analysera bästa och sämsta scenario.
10.2 Prognostisera resultat- och balansräkningar samt kassaflödesberäkningar för en treårsperiod.
10.3 Hur utvecklas företagets totala kostnader per månad under prognosperioden?
10.4 Redogör för de antaganden som prognoserna bygger på.
10.5 Gör en tidsplan som beskriver de viktigaste planerade händelserna under de närmaste ett till tre åren.
10.6 Hur stort är kapitalbehovet och när i tiden erfordras kapital (under kommande treårsperiod)
10.7 Hur ska kapitalbehovet finansieras?
11. Riskbeskrivning
11.1 Beskriv och analysera de risker som är förknippade med företagets verksamhet.
12. Ägande och värdering
12.1 Redogör för hur ägandet är fördelat, vilka tidpunkter kapital tillskjutits och till vilket aktiepris.
12.2 Hur aktiva är nuvarande aktieägare och vad är deras framtida roll?
12.3 Hur ser nuvarande ägare påframtida exit?
12.4 Hur stor del av ägandet utgör företagets föreliggande kapitalbehov?
12.5 Redogör för er värdering av företaget.
13. Finansiärernas roll
13.1 Vad förväntar ni er av Finansiärerna? 
